BUSI GROUP,

BUSINESS IN CRESCITA
VERSO LA SOSTENIBILITA,

L'INNOVAZIONE

E IL FUTURO

B usi Group e una realta leader in Italia specializzata nella pro-
gettazione, produzione e commercializzazione di prodotti e
sistemi innovativi per la raccolta, compattazione e trasporto
del rifiuto. Il gruppo Busi oggi si compone di diverse societa che
operano da anni nel settore della raccolta dei rifiuti con compe-
tenze e abilita specifiche in grado di offrire tecnologie e soluzioni
integrate. Un network virtuoso di aziende all'avanguardia capaci di
fornire una consulenza
professionale completa per aziende private e pubbliche che si oc-
cupano della raccolta e gestione dei rifiuti, con l'obiettivo di con-
tribuire a migliorare il modo di vivere l'ambiente che ci circonda.

Con 76 milioni di euro di fatturato il gruppo segna
un incremento del 10% rispetto al 2016 arrivando a
occupare un'importante fetta di mercato italiano ed
estero.

OBIETTIVI: qualita, innovazione, sostenibilita e risparmio energe-
tico, elementi chiave per competere nel mercato nazionale e inter-
nazionale.

“Siamo soddisfatti del lavoro fatto finora - commenta Mirko Busi —
laumento del fatturato e importante ma e altrettanto significativa
l'espansione del gruppo nel mercato di riferimento e l'acquisizione
di una posizione di rilievo. Il 2017 e stato un buon anno, in ltalia
ci ha aiutato, senz'altro, il piano nazionale industria 4.0 che pro-
seguira anche quest'anno. Prevediamo una crescita nel mercato
italiano e, per l'estero, puntiamo a consolidare il mercato in Spagna
e in Sudamerica”. Numeri importanti che confermano la capacita
evolutiva del gruppo con sede a Paitone in provincia di Brescia e
guidato da Giuseppe, Mirko e Diva Busi. Un'evoluzione costante
resa possibile da un virtuoso sistema dinamico di integrazione del-
le tre aziende che lo compongono - BT.E. S.p.a., MEC S.p.a. e OMB
Technology S.r.l. - specializzate nella produzione di prodotti per la
raccolta, compattazione e trasporto dei rifiuti.

Tra le commesse piu importanti portate a termine nell'ultimo anno
c'e la fornitura per la citta di Madrid del valore di 6milioni di euro
con mezzi OMB Technology, unita a quella nel bresciano, in Val-
le Sabbia, e a Ferrara e Bologna per la multiutility italiana Gruppo
Hera.

SOLUZIONI ==

== QUALITA
Quality

Dynamic
integrated

Solutions

Rete commerciale
Commercial network

== VALORE

Value

“Bust Group crede nel valore delle persone,
investe nelle risorse di ognuno, lasciando
spazio per creativita e iniziativa personale,
condividendo processi, analisi e risultati
in un rapporto trasparente orientato al
benessere e alla crescita”

Innovazione per la creazione di nuovi prodotti competitivi € pun-
to di forza anche per MEC S.p.a,, altra realta del Gruppo Busi con
sede operativa a Mondovi, in provincia di Cuneo, specializzata in
impianti scarrabili e gru caricatrici che, nellanno appena concluso,
ha lanciato sul mercato il suo primo rimorchio industriale comple-
tando la gamma del trasporto scarrabile.

Infine lobiettivo sostenibilita e risparmio energetico e stato rag-
giunto da B.T.E. che ha puntato sul rinnovo dei compattatori scar-
rabili, sia nel design che nelle performance, con sistemi tecnologici
che permettono il monitoraggio continuo dei dati, e sul basso im-
patto ambientale progettando EcoSolar-K12, un compattatore con
pannelli fotovoltaici, con accesso controllato tramite calotte inte-
grate e sistema di riconoscimento utente.



Intervista a Mirko Busi,
Amministratore Delegato

Qual é la futura visione rispetto al mercato italiano della Busi
Group?

Con la B.T.E. e la MEC abbiamo un posizionamento ben definito e
avviato. Per la OMB Technology, 'ultima azienda acquisita, le pro-
spettive sono di crescita puntando sul settore della raccolta diffe-
renziata. In questo momento stiamo consolidando i rapporti con i
player chiave del settore come le municipalizzate, i comuni riuniti
e i principali raccoglitori.

Quanto conta la fetta di mercato estero e come volete imple-
mentarla?

Quello estero e certamente un mercato importante, che vogliamo
sviluppare per tutte e tre le aziende. Il fatturato della OMB Techno-
logy e della MEC e gia per il 35% proveniente dall'estero, quota che
vogliamo consolidare attraverso i dealer locali dei vari Paesi, che
vendono il nostro prodotto e provvedono all'assistenza in loco. Il
nostro obiettivo e che, autonomamente e conoscendo il mercato
di riferimento, sviluppino una propria strategia, facendo si che il
Gruppo abbia solo una funzione prettamente di controllo.

Quali sono i Paesi chiave su cui state investendo?
Stiamo puntando fortemente su Colombia, Marocco, Algeria e,
all'interno del mercato europeo, Spagna.

Tra due anni Expo sara a Dubai: é un evento che avete in pro-
spettiva?

Stiamo lavorando in questa direzione e abbiamo imbastito delle
trattative. Abbiamo gia anche acquisito delle forniture, ma certa-
mente non vi parteciperemo direttamente.

Tornando al Gruppo, sono previste nuove assunzioni nel pros-
simo anno?

Si, il team sara in costante crescita. Abbiamo gia assunto trenta
nuove persone e durante il prossimo anno vogliamo incrementare
la nostra squadra con altri venti innesti.
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